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L’énergie d’un groupe 
allemand
Nouvelle venue sur le 
marché français des 
groupes électrogènes, la 
marque allemande 
Könner & Söhnen 
s’appuie sur une vaste 
gamme riche de 
nombreuses options pour 
intéresser la distribution 
professionnelle orientée 
industrie et BTP. Des 
premiers pas qui 
s’appuient sur un stock 
national et un réseau 
SAV déjà constitué pour 
offrir un service de 
premier rang aux clients.

C
réé en 2014 par M. Alex Rodio-
nov avec un soutien de parte-
naires et d’investisseurs alle-
mands, Dimax International 

GmbH conçoit et distribue sous la 
marque Könner & Söhnen une large 
gamme de groupes électrogènes, son 
cœur de métier, complétée de pro-
duits d’investissement complémen-
taires dans le stockage de l’énergie 
et la motoculture. 

Fondée par un professionnel 
investi depuis le début des années 
2000 dans ce type de matériels, la 
compagnie allemande a développé 
sa ligne de groupes électrogènes à 
partir des moteurs thermiques 
essence Stage V de sa propre concep-
tion, point de départ du projet entre-
preneurial – depuis, la gamme a été 
élargie avec des groupes diesel. Elle 
entend proposer des matériels de 
qualité élevé à des tarifs abordables, 
une volonté exprimée dans son slo-

gan « la tradition de la qualité alle-
mande », la fiabilité accessible à tout 
un chacun. Elle dispose à cette atten-
tion d’un service R&D intégré qui 
conduit des développements en 
recourant aux dernières technolo-
gies pour rendre les appareils « plus 
efficaces, plus écologiques et plus écono-
miques » comme le commente Dimi-
tri Dovbnia responsable du dévelop-
pement Dimax en France.

Les produits de la marque Könner 
& Söhnen sont désormais présents 
dans une vingtaine de pays euro-
péens avec un chiffre d’affaires qui 
dépasse les 80 millions d’euros.

Une gamme différenciée 
de groupes électrogènes
La gamme Könner & Söhnen com-

prend aujourd’hui quelque 200 pro-
duits différents avec comme pôle 
principal les groupes électrogènes. 

Outre le fait qu’elle utilise pour les 
modèles essence des moteurs déve-
loppés en interne qui répondent à 
toutes les normes en vigueur, cette 
gamme se caractérise par une diver-
sité qui offre un éventail de choix 
propre à répondre à la multiplicité 
des besoins du marché. Elle couvre 
un spectre allant de 1 à 33 kVA et 
propose plusieurs types de carbura-
tion avec des modèles essence, des 
modèles diesel et des modèles 
hybrides qui peuvent fonctionner 
indifféremment à l’essence et au gaz 
– ce gaz peut être du propane, du 
butane ou un composé propane 
butane qui peut être acheté facile-
ment à n’importe quelle station 
essence. « Ces groupes hybrides figurent 
parmi les meilleures ventes de la marque 
grâce à la possibilité donnée de choisir 
parmi plusieurs types de carburants », 
précise Dimitri Dovbnia, sans comp-
ter l’impact de l’aspect écologique 
apporté par l’option gaz. Könner & 
Söhnen a aussi développé un groupe 
à courant continu compatible avec 
les installations de panneaux 
solaires aussi bien qu’avec les batte-

ries de secours utilisées dans les 
télécoms.

La gamme comprend des groupes 
qui sont de technologie Inverter ou 
bien de conception conventionnelle, 
auquel cas ils disposent de série de 
la technologie AVR (automatic vol-
tage regulator) de régulation de ten-
sion afin de délivrer une courant de 
qualité irréprochable. Ils peuvent 
intégrer le procédé VTS (voltage 
transfer switch) qui permet de choi-
sir en actionnant un commutateur le 
type de courant délivré, monophasé 
ou triphasé. Plusieurs types de 
démarrage sont proposés, qui 
peuvent être manuels ou électriques, 
avec également la possibilité d’in-
clure le démarrage automatique ATS 
qui se déclenche lorsque la source 
de courant extérieure est coupée. 
Tous ces groupes sont proposés en 
versions ouvertes ou insonorisées. 
Ces matériels bénéficient également 
d’alternateurs haut de gamme avec 
un bobinage 100% cuivre aptes à 
supporter les charges élevées, de 
réservoirs de grande capacité et d’un 
robuste châssis en acier qui protège 
efficacement le générateur. 

L’on peut également indiquer que 
la marque propose des accessoires 
et consommables additionnels 
comme des coupleurs qui per-
mettent de faire fonctionner deux 
groupes de concert pour augmenter 
la quantité d’énergie disponible, des 
housses de protection, des huiles 
moteur, des kits brouette pour le 
transport, et même des EPI comme 
les lunettes et les gants.

Stockage d’énergie et 
matériels de motoculture
L’autre partie de l’offre est consti-

tuée de stations de stockage d’éner-
gie portables, inclus dans la gamme 
fin 2022, et de matériels de motocul-
ture utilisant les moteurs ther-
miques de la marque allemande 
(motoculteurs, fendeurs de bûches, 
broyeurs) plus quelques motobi-
neuses et fendeurs électriques. 

L’ensemble des groupes électro-
gènes, stations d’énergie et maté-
riels de motoculture est fabriqué en 
Asie sous licence et cahier des 
charges Dimax et est supervisé par 
des contrôleurs appartenant au 

Dimitri Dovbnia, responsable du 
développement de Dimax International 
en France : « Nous proposons à nos 
partenaires non seulement des groupes 
électrogènes, mais un package 
commercial complet : un SAV réactif, un 
support complet avec des pièces 
détachées, une assistance technique 
multilingue, une livraison rapide, un 
soutien marketing, et bien sûr un 
matériel de qualité. »

Le groupe essence ouvert KS 15-1E ATSR, d’une puissance maximale de 12,5 kW, est doté 
d’un moteur 2 cylindres à quatre temps avec un refroidissement par air (22 ch). Il peut être 
démarré de façon manuelle ou électrique, et peut aussi se connecter à une unité ATS de 
déclenchement automatique en cas de coupure de courant. Il dispose d’une prise Schuko 
230 V, d’une prise CEE 230 V 32A, d’une prise CEE 230 V 63 A, et d’un réservoir en acier 
d’une contenance de 55 litres. Son panneau de commande intègre un compteur horaire et 
l’indication de la fréquence, de la tension et du niveau d’huile.



S
T

R
A

T
É

G
IE

GROUPES ÉLECTROGÈNES
Dimax International

	 BBi n°197 44  Avril 2023

groupe qui valident les productions ; 
la firme allemande a investi en capi-
tal dans les sites de fabrication. Il y a 
également un contrôle partiel de 
qualité qui est effectué dans l’atelier 
européen du groupe avant les expé-
ditions des produits chez les clients. 
« Grâce à cette organisation, les prix sont 
abordables et le niveau qualitatif reste 
très élevé ; nous ne dépassons pas les 1% 
de pannes et de réclamations » indique 
Dimitri Dovbnia. A noter que chaque 
moteur possède un numéro de série 
unique afin d’assurer une traçabilité 
totale.

Se structurer 
pour le marché français
Sur le plan commercial, Dimax 

International ouvre tous les ans de 
trois à cinq nouveaux marchés à 
l’export pour sa marque Könner & 
Söhnen et est présente en France 
depuis le début de l’année 2021. La 
première étape de son implantation 
a été de construire une structure 
française en mesure de proposer des 
prestations de qualité. « Nous ne pou-
vons pas rentrer dans un marché sans 
proposer les services essentiels » comme 
le rappelle Dimitri Dovbnia. Un 
réseau de plus d’une centaine de 
sites a été validé afin de pouvoir réa-

liser des entretiens, diagnostics et 
réparations sur l’ensemble du terri-
toire français, de façon à fournir un 
SAV clé en main aux distributeurs, 
au-delà de la garantie légale de deux 
ans. Pour simplifier la démarche, 
Dimax se charge des transports entre 
le centre de réparation et les reven-
deurs ou les clients finaux. Evidem-
ment, nombre de négoces profes-
sionnels réalisent eux-mêmes les 
réparations et Könner & Söhnen leur 
fournit les vues éclatées des 
machines et les pièces détachées.

L’autre volet de la phase prépara-
toire a été la mise en place d’un ser-
vice logistique dans l’Hexagone pour 
garantir un délai de livraison qui soit 
au niveau de celui des concurrents. 
Un logisticien a été trouvé en région 
lyonnaise pour effectuer ce travail et 
les expéditions en magasin ont 
débuté début avril 2023 depuis cet 
entrepôt français. Elles concernent 
actuellement les machines et les 
accessoires et devraient à terme 
inclure les pièces détachées.

Forte croissance 
attendue

Ce préalable rempli, Dimax Inter-
national passe aujourd’hui à l’étape 
suivante du développement actif sur 

le marché français. Dimitri Dovbnia 
avec son équipe, assisté d’un colla-
borateur, travaille sur la reconnais-
sance de la marque par divers 
moyens de communication (salons, 
réseaux sociaux…) et sur la signa-
ture de référencements à obtenir 
auprès de centrales ou directement 
auprès de revendeurs locaux enga-
gés sur les marchés de l’industrie et 
du BTP, quincailleries et fournitures 
industrielles en tête.

Dimitri Dovbnia s’appuie sur une 
équipe support basée en Allemagne 
qui lui apporte tout son savoir-faire 
international, lui crée des outils 
marketing (site internet, catalogue, 
vidéos d’utilisation, visuels, habil-
lages de rayonnages…) et est joi-
gnable par mail ou téléphone par la 
clientèle en recherche de conseils 
techniques. Sur le terrain, il peut 
engager des programmes de soutien 
et de formation pour les équipes des 
distributeurs et participer à des ren-
contres avec leurs clients utilisa-
teurs finaux.

L’équipe sera renforcée au fur et à 
mesure de la croissance de Dimax en 
France, une croissance qui devrait 
être rapide si elle se conforme à celle 
enregistrée par le groupe allemand 
depuis sa création. 

Frédéric Bassigny

Logé dans un caisson insonorisé anti-vandalisme traité anticorrosion, le groupe Könner & Söhnen KS 18-1DE-G Heavy Duty de 17,6 kVA est 
équipé d’un moteur diesel quatre cylindres Deutz 1 500 tr/min à basse vitesse refroidi par eau. Il intègre le préchauffage avant démarrage, 
est doté d’une unité de commande numérique et comporte deux prises Schuko 230 V et une prise CEE 230 V 32 A.


